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Azure M&A Blueprint: Carve-in & Carve-out
D U R ATA

2+1 giorni (due
blocchi)

F O R M AT O

Due blocchi, in sede o da remoto, su
richiesta in riservatezza prima del signing
· Tedesco o inglese

D E S T I N ATA R I

Direzione generale, direzione IT e responsabili M&A che
acquisiscono, integrano o scorporano un'azienda e la cui IT
deve funzionare dal giorno 1: tenant, identità, licenze, dati.

Riferimento di certificazione: Nessun riferimento a esami. Il risultato è un blueprint di integrazione o separazione con piano per il giorno 1, cronologia
TSA e quadro dei costi.

OBIETTIVI DI APPRENDIMENTO

AGENDA

Giorno 1 Situazione di partenza di entrambe le parti, mappa di due diligence, immagine obiettivo per tenant e identità,
situazione di licenze e contratti

Giorno 2 Percorsi di migrazione tenant-to-tenant, dati e applicazioni, sicurezza e compliance, perimetro TSA, piano per il
giorno 1

Verifica Allineamento con deal team, ufficio legale e azienda target

Giorno 3 Review, cronologia, quadro dei costi, registro dei rischi, approvazione del blueprint

I L  S U O  T R A I N E R

Dino Bordonaro
Microsoft MVP per otto anni consecutivi (categorie Microsoft Azure e Cloud and Datacenter Management), Microsoft Certified
Trainer, quasi 30 anni di IT. Forma i partner Microsoft, tra gli altri per la distribuzione ADN. Il suo punto di forza: unisce vendite e
tecnica. Modelli di prezzo, obiezioni e architettura in un linguaggio comprensibile a decisori ed engineer. Oltre 800 professionisti
formati, ogni concetto collaudato nel proprio enterprise lab in un datacenter certificato TÜV.

23.700 €, IVA esclusa

Forfait team per tre giornate di formazione in due blocchi, fino a 12 partecipanti di entrambe le parti.
In sede più spese di viaggio, accordo di riservatezza in anticipo su richiesta.
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A S S E S S .  I N N O V AT E .
A C C E L E R AT E .

IT due diligence light: tenant, subscription, licenze, contratti e rischi dell'azienda target su una sola mappa▸

Carve-in: unificare i tenant Entra ID e Microsoft 365, trasferire le subscription, Azure Arc come ponte nella fase di transizione▸

Carve-out: separazione pulita di identità, dati, licenze e contratti, Transitional Service Agreement con scadenze▸

Piano per il giorno 1, cronologia fino alla completa integrazione o separazione, quadro dei costi per la trattativa▸


